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日程・教室 講義内容 講師

１１月１６日（土）

「講義名」起業家のマネジメント基礎（２）
　　　～収益を生み出すビジネスモデル

「講義名」起業家のマネジメント基礎（１）
　　　～起業家大賞の評価基準と成長領域の探索

県立広島大学
特任教授　小見　志郎

　スタートアップ期の起業家が学ぶべきマネジメントの基礎的知識
を、起業家大賞の評価基準に即して体系的に概観するとともに、こ
れからの成長領域を見定める視点を学習する。また成長分野につい
て各種の資料をもとに探索する。

県立広島大学
特任教授　小見　志郎

　スタートアップ期において必要なビジネスモデルの組み立て方を
学ぶ。ビジネスの成長基盤であるビジネスモデルの要素、構成につ
いて学習する。そのビジネスモデルがいかにすれば競争優位性を確
立・維持できるかを考察していく。

カリフォルニア州立大学
サンフランシスコ校
特任教授　渋谷　祐司

１１月９日（土）

　景気がいち早く回復しつつあるシリコンバレー及びその周辺地域
では、ネットワーク化された各種活動が生成する莫大なデジタル
データを活用して、各種イノベーションが進んでいる。この講義で
は、これらイノベーションに共通する促進要因を探る。21世紀でこ
そ可能な要因とともに、さらに根本的な要因も紹介する。イノベー
ションを目指す皆様の参考となることを目標として報告する。

（希望者のみ）
「講義名」イノベーションの前線シリコンバレーの最新情報

１２月7日（土）

「講義名」起業家のためのファイナンス論(1)
   　　　～起業とファイナンス

大阪経済大学
非常勤講師・前教授　加藤　国雄

　企業が起業に始まり事業成長する過程で、どのような資金調達手
段があり、資金提供を受けるにはどのような要件を満たす必要があ
るか。起業タイプや成長局面におけるファイナンスを、わが国の実
態をふまえて考えてみる。

１１月３０日（土）

「講義名」起業家の実体験に学ぶ
　　　～スタートアップ期に乗り越えるべきビジネスの壁

（株）ソアラサービス
代表取締役社長　牛来　千鶴

　「ひろしまベンチャー助成金」(第二回)のビジネスコンテストで
大賞を受賞されたソアラサービスの牛来さんから、
スタートアップ期に直面したビジネスの壁をいかに乗り越えて成長
していったかを自らの体験にもとづいて
レクチャーしていただく。

「講義名」起業家のためのファイナンス論(2)
   　　　～ファイナンス理論入門

大阪経済大学
非常勤講師・前教授　加藤　国雄

　企業におけるファイナンスの目的は、根底的には倒産しないこ
と、次に資金提供者の要求リターンを満たすことである。起業者と
して知っておくべきアントレプレナー・ファイナンスさらにはコー
ポレート・ファイナンス理論を学ぶ。

１２月２１日（土）

「講義名」起業家のためのファイナンス論(3)
　　　　～ 企業価値経営

『起業家のためのマネジメント専門講座』　シラバス

１月２５日（土）

「講義名」ビジネスプラン作成演習（２）
　　　（ケース）アグリビジネスの事業計画

野村アグリプランニング＆アドバイザリー
主席コンサルタント　高田　伸朗

　アグリビジネスをケースとしたビジネスプランをディスカッショ
ンしながらまとめ上げていく。事業実施場所、事業形態・組織体
制、生産方式・生産技術、販売戦略、事業パートナー、資金計画、
事業収支計画などを具体化していく。

１月１１日（土）

「講義名」　ビジネスモデル実務演習

県立広島大学
特任教授　小見　志郎

　成長著しい楽天、価格．コム、エムスリー、クックパッドなどの
ビジネスモデルを描く演習を行い、成長のバネとなった要因を分析
する。そして、自ら起業したビジネスにあてはめ、ビジネスモデル
の改善に必要な方法論を学習する。

１月１８日（土）

「講義名」ビジネスプラン作成演習（１）
　　　（ケース）アグリビジネスの環境分析

野村アグリプランニング＆アドバイザリー
主席コンサルタント　高田　伸朗

　アグリビジネスをケースとしてビジネスプラン作成の演習を行
う。その第一歩として、まず環境分析をミクロ、マクロの視点で行
う。植物工場のメリット、デメリット、農業政策動向、大手企業の
市場参入動向などを具体的に分析する。その論理構成を学ぶことに
より、ビジネスプラン作成の組み立て方を学ぶことができる。

大阪経済大学
非常勤講師・前教授　加藤　国雄

　企業価値経営とは、企業が経済的付加価値を生み資金提供者（株
主としての創業者を含む）を頂点とする企業の利害関係者の満足度
を高めることである。どのような企業行動が企業価値を高めること
になるかを考えてみる。

１２月１４日（土）


